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TEST & MALEUDSTYR pSER :
pow - _ . T %) IFA2019: Forvent det

. uventede

Trods utallige analyser og forudsigelser om forbrugermarkedet,
sa overrasker nye trends inden for forbrugerelektronikken gang
pa gang. Det er et marked i fortsat veekst med fangarme dybt
ind i komponent- og industrimiljgerne, men uforudsigeligheden
gor et besgg pd IFA2019 i dagene 6. - 11. september til en rigtig
god idé.

Side 4

Iar uddelte
vil2
paskezeg

Kabelkonfektionering har i
en del ar veeret nedtonet pa
det danske marked. Men AD
Cut beviser, at der fortsat
er plads til bearbejdede og
terminerede kabler — samt

Meget mere end
sw-konsulenter

Cut til gode.
1000W Stremforsyning og lader i ét KOMPONENTER FA AFDAEKKET DINE

* Bleeserlgst design M W °
* Programmerbar | & V Yderst PIaC].se SAM M E N

* 24V, 48V og 100V

* Bredt temperaturomréde -40 - +70°C %ﬁgg h¢jstr¢msmalinger | M E D S E |_ E KT R O

* Prgm ladekarakteristik .

side8 |

Danske  Danisense B P |k ;
X Ear med ?:tlares in- g Vel | N Selektro er specialisteriloT-
el ouse uxgate- £ e

lgsninger fra sensor til server:
Bloud, Apps, Mekanik, Elektronik

teknologi skabt ma-
lesystemer til meget
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ned til sub-ppm-ni-
veauet. Det har gjort
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| og.Embedded Software.
.;*‘h 1‘ \ Se mere pa www.selektro.dk/IoT

TIf.: 70 208 210 ) aktiv partner i CERN- ‘1' I SEIEktro
Power Technic ApS salg@powertechnlc.dk
S A el | programmet. ¢ | ELECTRONIC PRODUCT SOLUTIONS
www.powertechnic.dk Side14




TEST & MALEUDSTYR

Vi er meget mere end bare
sw-konsulenter!

DSE Test Solutions har baseret virksomheden pa tre overordnede omrader af testudvikling. Udgangspunktet for mange
testlpsninger er fortsat National Instruments’ Labview, og DSE vil gerne flytte fokus over pa Labview Next Generation

Af Rolf Sylvester-Hvid

Vi er nok mange, der zergrer
os over det generationsskifte,
der kendetegner National In-
struments, og som har haft
nogle ganske vidtraekkende
konsekvenser i bade Danmark
og Europa. Fra at have en me-
get hgj grad af synlighed og
op mod 30 medarbejdere i NI
Denmark med egen udvik-
lingsafdeling og et ekstremt
stort engagement er der sket
"noget” i den amerikanske
del af koncernen. Hvad det
"noget” er, er sveert at definere,

som softwarekonsulenter. Vi
kan da heldigvis meget mere
end dét, indleder Peder Lom-
borg under vores besgg hos
DSE Test Solutions i Horsens.

Med sine 35 medarbejdere er
det nu ogsd en virksomhed
af en efterhdnden betragtelig
sterrelse inden for specialbyg-
gede egne- og kundespeci-
fikke testlgsninger. Og som
alliancepartner for National
Instruments er DSE's indsats
inden for brugen af det popu-
leere miljg til udvikling af - ikke
mindst - virtuelle testlgsnin-
ger fortsat ganske afggrende.

virksomhedens tidligere luft-
havnsdivision, DSE Airport
Solutions. Lufthavnsdelen flyt-
tede ud i 2015, og den nuvee-
rende DSE Test Solutions kgbte
bygningerne.

- Vi baserer vores aktiviteter pa
tre overordnede testomrader.
Det forste er maling af haerd-
ningen af lakken pa lakerede
kobbertradsprodukter, hvilket
ersaerdeles afggrende for man-
ge producenter af tradviklede
produkters kvalitet. Det andet
omrade drejer sig om maling
af fugt i halm, hvad der isaer er
relevant for brugen af halm til
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Peder Lomborg, Toni Arnth Bojsen og Leif Petersen foran en af de store testlasninger, som DSE Test Solutions har
udviklet til specifikke produktionstestformal for en stor industrikunde.

men det skyldes maske NI's
grundleeggers selvpensione-
ring og en mere amerikansk
tilgang til markedet for virtu-
elle testmiljger og ekstremt
alsidige testlgsninger.

- Vi meerker selvfolgelig, at

’

National Instruments ikke leen-
gere har den samme synlighed
pa markedet som tidligere.
Men det aendrer nu ikke p3, at
Labview fortsat sammen med
mange mindre testopgaver er
en genial tilgang til storre test-
systemer, og mange af vores
testdesigns er fortsat baseret
pa Labview. Maske vil overgan-
gen til Labview Next Genera-
tion reducere behovet for sup-
port og manpower fra NI's side,
men vores testopgaver for
kunderne bliver hverken faerre
eller mindre. Og vi har gavn af
Labview-miljget, uden at man
af den grund skal afskrive os

Peder Lomborg formoder, at
det nok er den automotive
sektor, der traekker markedet
hos NI for tiden - men det har
jo tidligere haft en afsmittende
positiv effekt pa de industri-
elle applikationer. Og DSE Test

- Next Generation kommer helt
sikkert til at kreeve lidt arbejde

Solutions serger fortsat for en
lebende kvalificering af med-
arbejderne til de nyeste tiltag
inden for Labview. DSE Test So-
lutions har alt andet lige veeret
Alliance Partner med National
Instruments i mere end 20 ar.

Tre overordnede omrader
Det er efterhdnden et stykke
tid siden, at vi senest har be-
sggt DSE - tiden flyver — sd en
lille opsamling pa DSE's akti-
viteter er maske pa sin plads?
Virksomheden var i 2009 un-
derlagt et buy-out fra Leif Pe-
tersens og Peder Lomborgs
side, hvilket udskilte DSE fra

Selv om software udger en meget betydelig del af arbejdet i udviklingen af kundespecifikke testlasninger, sé er
elektronik, sensorteknologi, mekanik og rack-konstruktion mindst lige sa vitalt for DSE Test Solutions.
Storstedelen af alle fremstillingsprocesser klarer virksomheden in-house.

biobraendsel. Og endelig er der
det tredje og nok sterste ben
pa virksomheden, nemlig de
kundespecifikke testlgsninger,
der selvfolgelig er meget inte-
ressante i teknisk henseende,
fortaeller Leif Petersen.

Sterstedelen af DSE Test So-
lutions’ produktion foregar
ligesom udviklingsarbejdet in-
house. Virksomhedens egne
veerksteder er i stand til at
fremstille det meste inden for
savel elektronik som mekanik.
Men i de tilfeelde, hvor DSE
skenner, at in-house kvalifikati-

onerne ikke slar til, bruger Hor-
sens-firmaet gerne sit netvaerk
af dygtige underleverandgrer.

Markeder og lgsninger
kraever genkendelige
brugerflader

- Vi anslar, at rundt regnet to
tredjedele af vores produktion
gar til eksport. Det er overve-
jende i vores naeromrade og i
nabolandene, at vi salger sa-
vel vores egne som kundespe-
cifikke male- og testlasninger.
Testapplikationen dikterer i
sagens natur teknologien, men

Ud over de kundespecifikke losninger leverer DSE Test Solutions ogsd et “standardprogram” af malere af
haerdningen af lakken pa lakeret kobbertrad til producenter af tradviklede komponenter samt mdlere af
vandindhold i halm, der bruges i forbindelse med biobraendsel.

Labview er fortsat ofte en po-
pulaer basis for testlgsninger —
ikke mindst fordi NI's software
er udbredt pa alle internatio-
nale markeder og dermed er
genkendelig fra forste faerd for
mange brugere af det testud-
styr, vi udvikler, fortaeller Peder
Lomborg.

De kundespecifikke lgsninger
udger ogsd rundt regnet 75
procent af omsaetningen, og
nar der er tale om store og ofte
teknisk komplekse testsyste-
mer, sa er Labview vitterligt
et glimrende udgangspunkt
— ikke mindst péd grund af den
partnerskabsmodel, der ligger
lige under overfladen i Lab-
view.

- Next Generation kommer
helt sikkert til at kreeve lidt
arbejde. Selv om National In-
struments i de mange versio-
ner af Labview har arbejdet pa
at opretholde fuld kompatibi-
litet bagud, sa nar udviklingen
pa et tidspunkt til et niveau,
hvor de funktioner, man gn-
sker fremover, kommer til at
begraense kompatibiliteten til
tidligere versioner. Vi regner
dog med, at den nyeste re-
lease af Labview vil have fuld
funktionalitet implementeret,
da det jo ikke giver mening
at arbejde med applikationer,
som ikke vil fungere. For DSE
er den nye Labview-version en
udfordring, men ikke nogen
begraensning. Som sagt er vi
ikke softwarekonsulenter. Vi
udvikler testlgsninger, og det
har vi succes med - uanset
hvilken softwareplatform kun-
den foretraekker, og som er
den optimale til testapplikati-
onen, slutter Peder Lomborg.
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